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习水县作为传统农业大县，始终
锚定“农业增产、产业增效、农民增收”
目标，积极对接争取中央、省、市农业
产业发展政策支持。以政策为引领、
资金为支撑、技术为保障，精准发力培
育高效种养殖业，大力发展智慧农业，
推动传统农业迭代升级，让农业成为
群众持续增收的“致富树”，持续夯实
乡村振兴产业根基。

近日，走进习水县民化镇顺龙村
和盛蔬菜保供基地，映入眼帘的是一
排排整齐的标准化大棚，棚内暖意融
融。青翠挺拔的大葱、饱满紧实的莲
花白、长势喜人的花菜等近十个品种
的蔬菜生机盎然。

而在2025年之前，这里还因承包
主体经营不善处于闲置状态，大棚设
施老化、灌溉系统停摆，被列为低效闲
置地块。转机出现在 2025年 3月，民

化镇通过精准摸排资源，积极招商引
资，成功引进习水县和盛蔬菜发展有
限公司，对基地进行整体盘活升级。
同时，镇政府为企业争取到省级农业
发展资金及市县联建蔬菜保供资金
28万元，专项用于大棚修缮、灌溉系
统与设备更新，使闲置基地重焕生机。

“目前基地运行情况良好，在政府
扶持下，蔬菜产销顺畅，我们有信心带
动更多周边群众共同发展。”公司总经
理余朝芬介绍，基地蔬菜年产量达
100余吨，主要供应习水本地及周边
县市，并辐射带动周边农户发展蔬菜
种植400余亩。

蔬菜产业稳步发展，畜牧产业也
展现出强劲势头。在民化镇顺龙村，
一座现代化生猪养殖场正加紧建设，
设计存栏能繁母猪 150头、年出栏生
猪 4000头。项目建成后，将直接带

动88户352名群众实现稳定增收。
“592万元财政衔接资金的注入，

保障了德康 2 号养殖场顺利落地。
项目投产后，预计村集体经济年收入
可达 40万元，通过利益联结机制，脱
贫户及防返贫监测户可获得分红 32
万元。我们还同步规划粪污资源化
利用管网，直通田间地头，降低种植
成本，提升农户收益。”顺龙村党支部
书记余显军介绍。

农业发展，既要鼓起群众“钱袋
子”，也要守好群众“粮袋子”。2025
年农忙结束后，习水迅速掀起高标准
农田建设热潮，围绕“田成方、路相
通、渠相连、旱能灌、涝能排”目标，推
动粮田向“旱涝保收、宜机作业、高产
稳产”的优质良田转变。

“建设中，我们针对易涝区域拓宽
河道、增设排洪沟，提升抗灾能力；在

适宜机械作业区域统一规划机耕道，
降低生产成本；对坡度较大地块进行
平整改造，方便群众耕作。”习水县农
文旅投资有限公司工程建设部部长穆
昕说。2025年，习水累计投入高标准
农田建设资金 3.22亿元，规划建设 11
万亩，目前形象进度已达 50%，将于
2026年春耕前全面竣工。

政策持续发力，产业提质增效。
2025年以来，习水累计投入农业产业
扶持资金逾 4亿元，重点用于农业基
础设施、智慧农业、畜牧水产、防灾减
灾等项目建设，推动农业产业高质量
发展。目前，6个重点项目已全面落
地，逐步构建起“粮食安全基础稳、畜
牧养殖提质快、蔬菜保供能力强”的
多元产业发展格局。

（特约记者 税会静 习水融媒
记者 罗金）

习水：政策精准发力 产业提质升级

随着中小学寒假开启，余庆县许多学
生选择走进书店、图书馆，在浓浓书香中充
实假期生活。

图为1月30日，在余庆县新华书店内，
一名小学生正专注阅读。

周磊 摄（遵义图库发）

春节临近，仁怀市各年货市场日渐红火，
灯笼、春联、福字、中国结等传统节庆饰品供
销两旺，节日氛围浓厚。

图为1月29日，市民在仁怀市一年货市
场挑选春节饰品。

陈勇 摄（遵义图库发）

本报讯 （全媒记者 丁有娟
张婷）自 1月 30日起，原渝贵铁路遵
义南站正式更名为乌江寨站，以全新
面貌继续服务旅客出行。车站位于
遵义市播州区，距乌江寨国际旅游度

假区约15公里。
此次更名旨在进一步提升站点

辨识度与出行指引精准性，更好服务
前往乌江寨景区的旅客。更名后，车
站每日停靠旅客列车10余列，出站后

约 20分钟车程即可抵达景区，为重
庆、成都、贵阳等方向游客提供更便
捷的出行选择。

为保障更名平稳过渡，遵义车务
段协调相关单位有序完成标识更换、

系统更新等工作。目前，铁路部门正
与地方政府对接，持续优化“最后一
公里”接驳服务，规划加密旅游专线，
提升旅客出行体验。

渝贵铁路遵义南站更名为乌江寨站

（上接一版）
人们通常认为战略定力就是不改变方

向，但事实上它包含多个维度：坚定的战略
信念、成熟的战略心态、敏锐的战略思维、科
学的战略谋划。

在白酒行业尤其如此，一瓶好酒需要时
间的沉淀，一个品牌更需要数十年如一日地
坚守。

真正的战略定力是“乱云飞渡仍从容”的
沉着，是“咬定青山不放松”的执着。

二

企业在上行期最容易犯的错误就是急功
冒进、盲目扩张。

有的白酒企业看到市场火爆，就匆忙扩
大产能、跨领域发展，甚至涉足自己完全不熟
悉的行业。

在2020年前后的酱酒热潮中，贵州一家
酒企销售额快速增长，于是大力扩张，要求销
售收入年增60%以上。

然而，随着行业进入深度调整期，市场遇
冷，此前激进的扩张导致了严重的资金压力。

这种行为背后的逻辑，往往是被短期市
场红利所驱动，偏离了企业的发展轨道。

对此，重庆工商大学青年学者王洪指出，
许多企业面临的最大挑战并非来自竞争，而
是源于在短期业绩压力下，如何坚持那些对
长期发展有益但短期内可能“吃力不讨好”的
决策。

他认为，真正的战略定力体现在对主营
业务的坚守与发展，拒绝将企业资源消耗在
追逐热钱的零和博弈上。这种“保守”，恰恰
是为未来蓄力、为可能到来的冬天储备“粮
草”的最高智慧。

三

而经济下行期往往是对企业战略定力更
深层次的考验。

当行业面临调整，消费市场疲软时，战略
定力绝非意味着被动守成或大幅削减核心投
入，而是要求企业更主动地优化资源配置，甚
至通过构建新的产业生态来提升整体抗风险
能力。

与个别企业的困境相对照，遵义习水白
酒产区的成功转型提供了“逆境中主动出击”
的范本。面对同样的行业调整，习水以强大
的战略定力推动了一场“产业革命”——

打破企业壁垒，精心构建了以习酒、茅
台 201厂为龙头，安酒等骨干企业为支撑，
众多中小酒企及配套企业互补的“2+3+N”
产业集群。

通过这种深度协同，习水产区在2021至
2024年间实现了产能、产值和销售收入的全
面跃升。即便在调整深入的2025年，其产能
稳定，展现出惊人的韧性。

这种“产业一盘棋”的生态化思维，正是
战略定力在逆境中的高级进阶。

当今时代，企业面临的不确定性显著增
加。企业需要建立“结构性不确定性”的战略
预警机制，精准识别行业变革的转折点。

此前，戴尔公司曾因忽视智能终端革命
而导致PC业务下滑，而阿里巴巴则通过早期
预判消费线上化趋势，提前布局云计算和数
字支付，将行业变革转化为增长引擎。

四

对于遵义白酒产业来说，应该怎样保持
战略定力？

战略定力的基石，首先在于对传统酿造技艺的坚守。这
是一切品质与风味的原点，是产区不可复制的灵魂。

它体现在对时间与节律的遵从上：端午制曲，重阳下沙，
经过一年的精心酿造，其间两次投料、九次蒸煮、八次发酵、七
次取酒，最终在第七次取酒时收获最醇厚的酒香。

它更体现在用最现代的方式守护最古老的传统：
衡昌烧坊为每一瓶酒赋予“六码合一”的数字身份，这并

非炫技，而是让每一次斟酒都能回溯到它诞生的那片窖池、那
轮次酒醅，让传统技艺的脉络清晰可见。

国台酒业的智能酿造车间，将老师傅口传心授的“看花摘
酒”“感知温度”等绝技，解析为 1508项工艺指标进行精密管
控。这不是取代工匠，而是将他们的经验固化为永不流失的
产业基因。

这种坚守，正是长期主义的根。正如苹果用极致科技定
义用户体验，遵义酒业正用数字与智能，为流淌千年的传统技
艺铸就最坚实的铠甲，确保其不在时光与市场的波动中褪色
分毫。

其次，这种定力应升维为产业生态的协同共创。这意味
着，既要向内夯实可持续的根基，也要向外构建开放式的协
同。

对内，可借鉴茅台循环产投公司的经验。它将酿酒产生
的酒糟转化为有机肥，这些肥料再用于种植酿造茅台酒所需的
高粱，形成了一个“从土里来，到土里去”的产业循环。

对外，则可思考类似川酒集团的联盟模式。川酒集团整
合四川 260多家中小酒企，形成庞大的原酒产能。它的启示
是：通过构建正式的产区协同平台，推动企业从同质化竞争转
向基于统一品质体系的差异化互补与资源共享，真正形成风
险共担、利益共享的生态系统。

再次，要在变化莫测的市场中保持不败，需要建立动态的
战略规划和执行体系，并勇于前瞻性布局。

华为的“五看三定”方法论提供了有益借鉴：“五看”包括
看行业、看市场、看竞争、看自己、看机会；“三定”则是定控制
点、定目标、定策略。这种系统性的战略思维帮助华为在 5G
领域取得了领先地位。

近年来，面对消费市场的变化，遵义正在主动从“卖酒”向
“卖生活方式”转型，这是理念，也是规划，更是实践：全市已推
出六条酒旅融合主题线路；在衡昌烧坊，酒香与艺术长廊、沉浸
式体验相融合；在遵义1964文化创意园，酒香与咖啡香交织成
为吸引游客的“城市特调”；而从“黔酒中国行”签下亿元订单，
到组织企业出海推介，遵义白酒正以开放姿态搏击新市场。

此即意味着，战略定力不仅是对过去的坚守，更是基于对
未来趋势的洞察，提前布局产业链和价值链的延伸，从而动态
调整发展重点。

唯有如此，遵义白酒才能在市场的波涛中锚定航向，不
仅穿越当下的深度调整期，更能将挑战转化为通向高质量
发展新阶段的战略机遇。
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近年来，播州区聚焦构建现代化
产业体系，锚定高质量发展目标，以铝
及铝加工产业引领、电及电循环和酒
及酒配套产业双轮驱动，传统产业焕
发新活力，新兴产业积蓄新动能，为区
域经济发展注入强劲动能。

在酒及酒配套领域，老字号“枫
榕窖”锁定“高品质大众化”战略，通
过技术改造夯实产能与安全生产基
础，潜心研发新产品应对市场变化。
走进企业包装车间，自动化传输带平
稳运转，一瓶瓶白酒依次完成灌装、
贴标、装箱等工序，展现出现代化生
产场景。

贵州枫榕窖酒业有限公司董事长
涂勇表示：“当前白酒消费正逐步向生
活方式消费转型。作为播州老名酒、
老字号品牌，我们将抢抓机遇，扎实做
好企业规范管理，持续提升产品品质，

努力将‘枫榕窖’这一品牌推向全国，
未来走向世界。”

“十四五”时期，播州区已打通白
酒全产业链：上游14万亩高粱基地保
障原料供应，中游 3万吨白酒年产能
支撑品牌建设，下游11家配套企业形
成年包装15万吨的能力，为酒业腾飞
提供了坚实支撑。

在铝及铝加工领域，播州区企
业着力完善产业链条，提升制造能
级。2025年 7月，贵州航鹏新材料科
技有限公司熔铸车间建成投产，两台
熔铸炉日产能达 100吨，所产铝水产
品实现铝水加工环节在企业内部完
成，不仅节省中间流转成本，更完善
了自身产业链。

该公司熔铸车间主任唐德寿介
绍：“铝水直接入炉，配比合金元素达
标后，即转入后续车间生产新能源汽

车零部件。这实现了从原材料加工到
成品的全链条覆盖，完善了我们在新
能源汽车配件领域的产业布局。”

先进的生产能力，为开拓市场提
供了坚实保障。完整的产业链与稳定
可靠的产品质量，共同构筑起企业的
核心竞争优势，并逐步转化为实实在
在的市场回报。

贵州航鹏新材料科技有限公司销
售总监左国书介绍：“公司生产的轮毂
还销往海外市场，依托完善的产业链
和生产弹性，我们能够保质保量按期
交付客户订单。”

据了解，2025年前三季度，贵州
航鹏新材料科技有限公司通过新建厂
房、引进先进设备、增设生产线等举
措，在生产效率、产能规模、成本控制
及流程协同等方面实现系统性提升，
整体运营质效迈上新台阶。

作为播州区工业“顶梁柱”，铝及
铝加工产业已集聚32家规上企业，年
产值占全区工业总产值的 65%，带动
就业超万人。铝加工产业园获评“贵
州省中小企业特色产业集群”，成为全
省铝工业重要示范基地。

与此同时，电及电循环产业作为
“1+2”主导产业的重要组成部分，集
聚了乌江渡水电的清洁能源、鸭溪火
电的稳定支撑以及平正风电等 29家
规上企业，共同为播州区工业发展提
供可靠能源支撑。

面向“十五五”，播州区已明确发
展蓝图：铝产业将打造 400亿级产业
集群，构建全产业链；酒产业实施“全
链条跃升”，推动龙头扩能、配套升级；
能源产业将布局“煤风光火储”，建设
多能互补体系，为高质量发展注入新
动能。

播州区

铝电酒齐发力 构建现代化产业体系
全媒记者 庞飞 陈春江 特约记者 刘瑛 播州融媒记者 蔡城池
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