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综合新闻/公益广告

本报讯 海拔1500多米的播州区洪关苗族乡太阳坪景区，曾是
村民放牧牛羊的荒坡，如今已蝶变为国家4A级旅游景区。近年来，
当地通过激活冰雪资源、打造四季旅游新业态，将“冷资源”转化为高
质量发展“热引擎”，走出一条生态与文旅融合的乡村振兴新路径。

自今年元月初滑雪场“开板”以来，太阳坪景区迎来客流高
峰。截至目前，滑雪项目已接待游客超万人次。滑雪教练丛培文
说：“平日客流稳定，周末游客更多，教练团队全员上岗。”游客石永
婷感叹：“在贵州能体验到专业滑雪场，太难得。”

冰雪旅游的兴起为村民创造大量就业机会。在游客服务中心，
村民邓凤正热情推介特色商品。“以前冬天闲在家，现在雪场建成后，
我步行5分钟就到这里上班，月收入4000元左右。”邓凤说。

景区发展的转折点始于 2017年的“三变”改革——村委会推
行“村委+公司+群众”模式，将 3000亩土地入股景区，带动 805户
村民共享红利。近年来，村集体年均门票分红超8万元。

2025年底，太阳坪滑雪场完成全面改造：引入智能造雪系统
保障雪质，新建接待大厅集成综合服务、装备租赁等功能，新增
1000余套滑雪装备，并配备60余名专业教练。景区负责人杨光明
说：“所有建设严守生态红线，采用人工与天然降雪结合模式，用水
量经科学测算，确保不影响区域水资源平衡。”

太阳坪的冰雪经济不止于滑雪。景区推出堆雪人、雪圈俯冲等
趣味项目，举办雪上音乐派对、围炉煮茶等特色活动，并依托高海拔
风光、苗族文化及凉爽气候，构建“春赏花、夏避暑、秋徒步、冬滑雪”的
四季旅游体系。洪关苗族乡副乡长王慧芳说：“冰雪经济是四季旅游
的关键一环。通过文旅融合，全乡人均可支配收入年均增长超7%，
旅游已成为支柱产业。未来，我们将持续打造西南地区知名四季旅
游目的地，让冰雪经济持续释放能量。”

（特约记者 刘瑛 播州融媒记者 蔡城池）

洪关乡

“冷资源”点燃“热产业”

本报讯 （特约记者 向阳）在道真自治县上玉工业园区的智
能化生产车间内，库迪供应链（贵州）有限公司的全自动化茶包生
产线正高速运转，赶制一批50吨的茉莉翠芽茶包订单。

“我们的蜂蜜和茶叶产品，一部分作为原料供应集团深加工，
另一部分直接配送至全国库迪咖啡门店。”公司厂长邱兴伟介绍。
2025年3月，库迪咖啡通过招商引资落地道真，成立供应链公司，
将本地优质蜂蜜、茶叶资源转化为产业发展优势。

库迪咖啡的入驻，不仅为道真带来了先进的加工技术与广阔
的市场资源，更构建起“原料供给→智能加工→终端销售”的完整
产业链，助力道真特色农产品获得更通畅的市场出口。与此同时，
该企业与此前引入的深圳新荣阳食品科技有限公司等企业形成良
性产业协同，共同壮大道真新茶饮供应链产业集群。

栽好梧桐树，引得凤凰来。招商引资的持续发力，为道真经济
发展注入强劲动力。2025年，道真录入贵州省招商引资项目信息
管理平台项目达74个，完成签约资金54.85亿元，完成计划投资额
50.82亿元，同比增加140.24%；纳入统计固投项目44个，完成固投
资金9.31亿元，同比增加96%，一串串亮眼数据，正是道真持续优
化营商环境的生动答卷。

“我们将始终坚持‘服务至上’的理念，通过建立全周期服务
机制，对重大项目严格执行一个项目、一名领导、一套班子、一个
方案、一抓到底的‘五个一’工作机制，提供从签约到投产的全程
保障。”道真自治县投促局局长程克介绍，道真将继续以招商引
资为引擎，聚焦主导产业延链、补链、强链，以更优的发展环境、
更实的服务举措，让各类市场主体在道真都能安心创业、顺心办
事、放心经营。

道真自治县

引资聚势促发展

本报讯 在金融与税务政策的
精准扶持下，习水县的小微企业正重
新焕发活力，这些小微企业不仅稳住
了经营，更成为带动就业、促进共富
的重要力量。

民化镇三元村的贵州习鹰门业
有限公司厂房内，切割、组装声不
断。作为当地唯一具备钢质门窗与
钢化玻璃深加工能力的企业，其产品
覆盖多地，年产值约 1500万元。然
而，这家企业曾因资金链断裂濒临停
产。“当时原料款、工资都付不起，融
资处处碰壁。”负责人王明刚说。

习水农商银行提供首笔贷款助
企业渡过难关。2025年，企业更新
设备缺资金，银行再次新增200万元
低息贷款，还款计划精准匹配经营周
期。“销路稳、资金足，信心更足。”王
明刚说，企业将升级办公楼、引进新
设备，已吸纳39名村民就业，每年为
65户脱贫户及 2个村集体分红 8.71
万元，成为“家门口就业基地”。

同样受益的还有贵州康思服服
装定制有限责任公司。生产车间里，
超半数工人为脱贫人口。负责人程
联康返乡创业，却因校服回款周期

长、库存压力大而犯难。习水农商银
行及时提供100多万元贷款，支持采
购面料、扩建厂房。“手续简便、还款
灵活，压力小多了。”程联康说。如
今，康思服承接政务系统订单，与上
市公司合作提升品质，计划 2026年
起推进数字化、智能化生产，带动更
多乡亲就业。

两家企业的成长，离不开习水县
“金融+税务”的协同扶持。习水农
商银行作为地方金融主力军，开展全
覆盖走访，开通贷款“绿色通道”，最
快当日放款；针对特色产业创新“羊

链贷”“商君贷”等专属产品；加大信
用贷款支持，通过展期、续贷给予企
业缓冲空间。2025年小微企业贷款
利率较上年明显下降。截至2025年
12月，习水农商银行涉农及小微企
业贷款总额突破86.3亿元，其中小微
企业贷款余额达12.3亿元，全年新增
支持近90家小微市场主体。政策与
金融合力浇灌，习水县小微企业正茁
壮成长，为县域经济注入源源不断的
活力。

（习水融媒记者 刁苓沙 罗
金 易思源）

“金融+税务”精准滴灌

习水小微企业焕发新生机

1月28日，湄潭县三对新人以公
交车为“婚车”，在亲友的欢声笑语中
开启幸福旅程。从兴隆镇龙凤村、麒
龙新城到黄家坝街道，三辆贴满“囍”
字、挂满气球的公交车载着新人与祝
福，驶向婚礼现场，成为街头巷尾热
议的文明新景。这场融合环保理念
与创意浪漫的集体婚礼，为当地移风
易俗工作写下生动注脚。

上午 8时 30分，在龙凤村，新郎
伍航航胸佩红花，与迎亲队伍登上

“幸福专车”。车厢内，大红灯笼与剪

纸“囍”字相映成趣，车头鲜花簇拥成
心形，车窗贴着“我们结婚啦”的卡通
贴纸。随着《今天你要嫁给我》的旋
律响起，新人携手亲友合影、合唱，车
厢秒变“移动婚礼舞台”。

“学生时代每天坐公交上学，如今
用它接亲，既是对青春的致敬，也是
对低碳生活的践行。”伍航航笑着说。

9时许，黄家坝街道的公交婚车
同样热闹非凡。新郎周春江身着中
式礼服，与亲友团在车厢内玩起“接
亲小游戏”。身为教师的他坦言：“选

择公交婚车是全家共同的决定，既不
铺张浪费，又能让所有亲友一同参
与，让婚礼更有意义、更有温度。”

与此同时，麒龙新城的第三辆婚
车里，新人庹东成与杨女士在长辈的
叮咛和年轻人的歌声中洋溢幸福，车
顶摇曳的红气球仿佛在为这份幸福
起舞。

“公交婚车契合湄潭‘重内涵、轻
形式’的婚俗改革方向。”湄潭县委宣
传部相关负责人说，近年来，当地通
过推广“集体婚礼”“旅游结婚”等新

形式，引导群众破除高价彩礼、豪华
车队等陋习。

公交车婚礼的流行，折射出年轻
人婚恋观的转变。“婚礼的隆重不在
于场面，而在于亲朋的祝福与爱人的
承诺。”周春江的话道出许多新人的
心声。如今，湄潭的公交婚车已不仅
是交通工具，更成为传递文明、见证
幸福的流动符号，为乡村新风尚增添
了一抹亮色。

（特约记者 文孝波 湄潭融媒记
者 吴宇骋 张娇 冯蕾 赵福仙）

三对新人喜搭公交婚车 流动车厢演绎别样浪漫

本报讯 冬日寒意未减，习水县三岔河镇却一派热火朝天。
在三岔村秀山坪淫羊藿二期种植基地，翻土、整地、栽苗……数十
名村民正抢抓农时，将一株株幼苗植入林下沃土，昔日“农闲季”正
悄然变为“增收忙”。

作为当地重点发展的中药材特色产业，淫羊藿一期项目已建
成 150亩，2025年实现干品产量 4吨，产值超 40万元，成效显著。

“我们坚持‘品种优良化、种植标准化、产业规模化’的发展路径，构
建起从种苗繁育、规范种植、初加工到市场销售的全链条服务体
系。”三岔河镇人大主席陆骏驰介绍。

乘势而上，三岔河镇启动淫羊藿二期扩面提质工程，在原有基础
上新增种植面积200亩，其中三岔村100亩、大坝河村100亩，计划栽
植种苗40万株。截至目前，已完成10万株种植任务。项目不仅优
化了该镇中药材产业布局，还有效带动周边群众就近就业。

“在家门口干活，既能照顾老人孩子，一年还能挣一万多元。”三岔
村村民袁大姐笑着说。据统计，淫羊藿基地已累计提供就业岗位3500
人次，发放劳务工资37万元，切实增强了群众的获得感和幸福感。

更值得期待的是，随着二期项目推进，三岔河镇正加快推动
“种植+加工+康养”深度融合，拓展中药材科普、林下观光、养生体
验等新业态，打造乡村振兴的新引擎。（习水融媒记者 任思宇）

三岔河镇

打造中药材全产业链促增收

为降低寒潮对蔬菜生产的影
响，仁怀市高大坪镇已开展20余场
技术培训，覆盖农户1.2万余人次，
同步调度无人机、小型采收机械等
30余台（套）。

图为无人机飞手操控无人机将
防冻剂均匀喷洒在蔬菜叶片上，效
率是人工的20倍。

（特约记者 龙苹 仁怀融媒
记者蒋雪 摄影报道）

本报讯 （特约记者 唐宇） 红
花岗区供销社充分发挥农资供应
主渠道作用，自去年 10 月起便启
动冬储工作，积极对接省内外优质
厂家锁定货源，通过构建三级配送
网络、开展精准农技服务，全力保
障农资供应稳定、价格平稳、质量
可靠，为春耕生产和农业增收夯
实基础。

近日，在北郊供销社仓库前，工
人正有序卸货、分类堆放化肥，并将

农户预订的肥料装车配送。经过约
一小时车程，海龙镇温泉村的葡萄
种植户胡万华收到了预订的 3吨化
肥。“这几年一直用供销社的肥料，
他们不仅送货上门，还有技术员指
导，葡萄品质和产量都很稳定。”胡
万华说。

为保障春耕农资供应，供销社坚
持“淡储旺供”策略，提早与金正大、
赤天化等优质生产企业签订长期供
货协议，确保源头质量与供应稳定。

目前，新店子南站仓库已储备尿素、
复合肥等各类肥料4000余吨，预计3
月前后投放市场，起到平抑价格、保
障需求的作用。

在配送体系上，区供销社依托全
区 8个镇级配送中心、8个村级服务
网点及5个农村综合服务社，构建起
覆盖“区—镇—村”的三级供应网络，
并采取电话预约、送肥下乡、直供基
地等多种方式，将农资直接配送到农
户家中或基层网点。截至目前，服务

已辐射红花岗、新蒲、汇川、绥阳等地
40余个基层网点。

除了保障供应，区供销社还组织
技术人员开展测土配方、施肥指导等
农技服务，帮助农户科学用肥、提质
增效。

下一步，区供销社将持续完善储
备供应体系，加强质量监管与动态调
配，同时加大农技下乡、绿色防控推
广力度，以更扎实的服务护航全区春
耕生产。

红花岗区供销社

“早”字当先筑防线 农资保供护春耕

“遵”行新风尚·文明我先行


