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本报讯 近年来，桐梓县立足
本土特色农业资源，引导本土农特
产品企业从品种选育、技术攻关、
标准构建、全程品控等多维度发
力，推动桐梓“土特产”走出大山，
实现从初级农产品向市场化品牌
的蜕变。

当前，桐梓各地方竹笋迎来集
中采收季。走进遵义桐之味食品
加工有限公司生产车间，各条生产
线有序运转，工作人员严格按照作
业规范开展加工生产，严把每一道
工序质量关口，封装完成的成品陆
续发往全国各地。

作为桐梓本土农业龙头加工
企业，该公司深耕方竹笋精深加
工，配置现代化生产设备，搭建多
条专业生产线，现已研发推出清水

笋、即食笋、无硫干笋、速冻鲜笋等
26款笋类产品，不断丰富产品矩
阵，让优质山林特产走向更广市
场。据介绍，该公司全年方竹笋产
值近3000万元。

“我们严格按照有机产品加工
技术标准，通过无硫烘干、液氮速
冻等先进技术规范化、标准化生
产，保证产品质量。目前公司主要
有娄山、桐之味两大品牌。”遵义桐
之味食品加工有限公司专业加工
技术人员张磊说。

另一边，在新站镇四兴村，贵
州金土地农业旅游开发有限责任
公司则深耕中蜂特色养殖。依托
当地丰富优质的中药材蜜源资源，
公司坚守生态养殖理念，从源头保
障蜂蜜原生态品质。2025年 8月，

该公司正式入驻桐梓县绿色食品
工业园，投资建设专业化蜂蜜加工
厂区，补齐深加工短板、延伸产业
链条，进一步拓宽产品销售渠
道。2026年，企业成功获批使用

“桐梓蜂蜜”国家地理标志保护产
品专用标志，全力打造本土蜂产品
特色品牌。

“我们一共有 12个蜂场，蜂群
1150群，全年只在秋天收获一季，
产量可以达到 8吨。目前，蜂蜜主
要销往浙江、上海、江苏等地，全
年产值 160万元。”贵州金土地农
业旅游开发有限责任公司负责人
杨云说。

两家企业的发展，是桐梓农产
品品牌建设的一个缩影。曾经，桐
梓农特产品大多以初级产品形式

零散外销，优质的生态农业资源难
以转化为稳定的市场效益。为破
解这一发展难题，桐梓聚焦农业产
业提质增效，以龙头企业培育为重
要抓手，从源头优化种养品种布
局，常态化开展技术指导服务，统
一生产加工标准，搭建全流程质量
管控体系。同时，积极引导企业深
耕产品创新研发，补齐精深加工短
板，搭建线上线下一体化产销渠
道，持续推动生态资源优势转化为
品牌竞争优势。

立足产业长远发展，桐梓县坚
持以市场需求为导向，走出一条
提质、塑牌、拓市场的特色农业发
展之路，让更多桐梓优质土特产
走出大山。

（特约记者 程建平）

提质 塑牌 拓市场

桐梓“土特产”加速出山

赤水河谷的丹霞石上，金钗石
斛开着淡紫的花；汇川区毛石镇的
杉木林里，天麻在安静生长；习水
县桑木镇的林荫之下，香菇从菌棒
上撑开圆润的伞盖；仁怀市九仓镇
的密林中，跑山猪拱开腐叶寻找草
根；正安县班竹镇的山坡上，跑山
鸡低头刨食……同一片山林，不同
的作物，不同的营生。

最新数据显示，遵义市林下经
济经营和利用林地面积达 650万
亩，全产业链产值突破155亿元，带
动100万林农增收，已形成林药、林
禽、林蜂、竹笋等主导产业，建成
161个示范基地、59个千亩以上连
片 基 地 ，森 林 覆 盖 率 提 升 至
63.15%，林业总产值突破800亿元。

土里长得“壮”

赤水市旺隆镇红岩石斛科普
示范园里，种植户钟佐芬蹲在丹
霞石旁，将新采的金钗石斛花投
入杯中冲泡，递给身旁的四川客
商周旭。

“依石而生、不占耕地、不施农
肥，还让石头‘活’了起来。”周旭品
了一口花茶说。一个多月的考察
后，他决定在赤水投资建厂。

赤水全域丹霞面积超 1300平
方公里，当地人独创“石上种斛、苔
藓共生”的栽培工艺，把金钗石斛
种回了野生环境。如今，赤水建成
全国最大的金钗石斛基地，种植规
模 10万亩，综合年产值突破 10亿
元，带动1.5万户群众稳定增收。

往南走一百多公里，汇川区毛
石镇大梨村，海拔 1295米，森林资

源丰富。贵州肆丰岭农业发展有
限公司的工人正在采收天麻，去
杂草、揭泥土、采收装箱、搬运装
车，忙而不乱。基地采用林下钵
式集约化栽培模式，400 亩林下
天麻亩产达 1100 斤，每亩产值
2.86万元。

基地采取“合作社+公司+农
户+订单”的组织方式，由贵州省农
科院提供技术指导，累计带动就业
1.8万人次、发放劳务费300万元。

习水县桑木镇土河村，又是另
一番光景。林荫之下，菌棒整齐排
列。这片 200亩林下基地年产香
菇 50万公斤，其中 10万公斤翻山
越岭直供粤港澳大湾区。

凤冈县何坝街道鱼塘村，贵州
天润农业有限公司利用高海拔林
地仿野生桶装种植天麻，2025年面
积扩大到 700余亩，总产值超 1300
万元，带动200多户农户参与。

从赤水的石上种斛到汇川的
林下种麻，从习水的林间种菌到凤
冈的仿野生桶装天麻，路子各不
同，道理却相通——土里长得

“壮”，林下才能生出金。

林下养得“活”

近段时间，红花岗区金鼎山镇
板桥村的杉树林里，鸡鸣声此起彼
伏。汪明发在林间投喂鸡群，两千
余只麻羽绿壳蛋鸡“容光焕发”。

“每亩林地控制在 50只以内，
产出的绿壳鸡蛋远销上海、广州。”
汪明发说，养殖周期结束后，林地
要休养生息两年才能重新养鸡。
目前，汪明发已带动村里 5户村民

加入养殖。
仁怀市九仓镇仁和村，成群

的跑山猪在山林里穿梭。“发展林
下跑山猪已经 6年了。”基地负责
人曾杰说，“存栏接近 200 头，放
养林地 100多亩，每亩控制在 3头
以内。”

跑山猪生长周期长，但肉质紧
实，利润比普通生猪高出不少。通
过严格的分区轮养，粪污自然分解
还林培肥，实现了养殖与生态的良
性循环。

正安县班竹镇上坝村，3000多
羽毛色鲜亮的跑山鸡穿梭林间，养
殖户吴庭安拎着玉米桶走进林子，
鸡群立刻围拢过来。“今年已卖出
2000多羽。”他说。

同村的退伍军人李俊飞从几
十只羊起步，发展到如今的 200余
只，大羊一只能卖 2000多元。上
坝村推行“党支部+大户+散户”机
制，目前全村存栏鸡 2000多羽、羊
500多只、牛 300多头，年销售收入
超过40万元。

同镇的辽远村走的又是另一
条发展路。蜂农姚泽林有 40多年
养蜂经验，成了当地知名的“土专
家”，他今年养了 80箱蜂，预计全
年产蜂蜜约400公斤，已带动10多
户村民养了300多箱蜂。

山外卖得“俏”

在赤水市，132.8万亩竹林随
风摇曳，泰盛（贵州）竹资源公司每
年消耗约 140万吨竹子，加工后的
竹浆板运回成渝，2025年销售额
1.2亿元。赤水还专门在深圳举办

农文旅融合推介会，打造“粤港澳
市场+赤水基地”产销体系，让金钗
石斛、竹笋等优质农产品端上湾区
餐桌。

播州区枫香镇苟坝村遵义红
枫圣源林业种植专业合作社的加
工厂里，三台烘干设备轰隆隆运
转。这片杜仲叶的绿原酸含量在
3%以上，最高能卖到一万五千元
一吨。切块、切丝的产品销往广
西、广东，甚至出口越南、韩国、新
加坡、马来西亚。

凤冈县进化镇临江村，龚其科
一头钻进林间的甜茶地，弯着腰查
看甜茶的长势。

“当初大家都觉得不靠谱，没
人敢干，我算是第一个‘吃螃蟹’的
人。”2018年，他在林下种下了第一
片甜茶。如今，种植面积已突破
800亩，带动 50余户村民，金珠、银
珠等系列新品一上市就收到多家
食品企业的合作意向。

目前，遵义全市在省外设立林
特产品销售专区 80个，电商销售
额突破 2700 万元。山外卖得

“俏”，林下生金才算真正落了地。
从“有什么卖什么”转向“市

场要什么种什么”，赤水把石斛种
回丹霞石上，凤冈仿野生种出“凤
栖天麻”，汇川把天麻亩产推到
1100斤，务川在岩石和树干间培
育五倍子、苔藓。每一个单品背
后，都有一套适配当地山林的技
术方案。“一县一特”避免了同质
化，也把资源禀赋变成了差异化
优势。

（天眼新闻记者 李洋）

遵义：林下生金绘新卷
每逢农历一、六，凤冈县绥阳镇金桥梁大牲畜

交易市场便迎来开市日。天刚破晓，市场内操着
各地口音的客商与卖牛户的讨价还价声此起彼
伏，低沉的牛叫声、车辆的轰鸣声交织相融，构成
秋日乡村鲜活的产业烟火气。

“这头牛卖好多？”“1万9。”“少点嘛，1万8卖
不卖？”“你再添点。”“差不多了，就这个价格，可以
的话我就买了。”卖牛户邹贵迟疑了几秒钟：“要得
要得，当交个朋友，以后你要多来照顾我生意哦。”
几分钟时间，交易便达成了，邹贵又卖出一头牛。

邹贵住在离市场 60公里外的务川自治县涪
洋镇，家里养了近百头牛。每隔5天，他就要拉一
车牛来金桥梁大牲畜交易市场售卖。“我做这个生
意已经10多年了，每逢赶集都过来卖牛，今天拉了
6头。”邹贵说，虽然有些辛苦，但自家的牛品质很
好，每次拉来的牛都能全部卖掉。

记者在采访中发现，像邹贵这样常年跨区入
市交易、诚信经营的周边县市卖牛户有很多。
他们依托成熟规范的交易平台、充足的客商资
源、稳定向好的市场行情，将牛卖出了好价钱。

9月 21日凌晨 4点，重庆市丰都县卖牛户李
仁海便从家里启程赶路，驱车来到凤冈售卖肉
牛。“今天拉了 8头牛，卖了 9万多元。这边行情
好，每回赶场我都拉牛过来卖。”李仁海说，稳定
的市场环境，让他愿意长途奔赴到此交易。

规范的交易环境、丰富的肉牛品类、过硬的
肉牛品质，是金桥梁大牲畜交易市场持续火爆的
底气。市场内，本地小土牛、西门塔尔牛、安格斯
牛等肉牛品种齐全，交易模式灵活，既可按斤称重，也可按头议价，满足
不同客商的采购需求。

来自湖南吉首的采购商吴彩明是市场的老主顾，他在这里收购肉牛
已多年。“今天买了20多头牛。这里的牛肉质好，在我们那里好卖。”吴彩
明告诉记者，本地生态养殖的肉牛品质好，让人放心，凤冈牛市已成为他
固定的进货渠道。

金桥梁大牲畜交易市场一头连着田间地头的养殖户，一头连着广阔的
全国消费市场。来自铜仁思南的牛经纪人简东从事肉牛购销已有3年多，每
到交易日，他都会在这里批量选购优质肉牛，再运往浙江宁波屠宰加工后批
发给当地商贩，打通了从山地牧场到省外餐桌的产销链条。

“这里的牛品质相当好，多数都是放山牛，牛肉肥的都带雪花，草香
味很重、奶香味足，深受消费者喜欢。每回赶场我都要买 10多头。”简
东说。

历经多年发展，金桥梁大牲畜交易市场已成长为黔北规模最大、辐
射西南的综合性大牲畜交易市场，有效整合了正安、务川、道真、余庆、思
南、沿河等周边10余个县份的养殖资源，持续吸引全国多地客商前来采
购。四面八方的优质肉牛在此集散、交易、外销，打响了“凤冈牛”生态品
牌，畅销至重庆、四川、湖南、浙江、福建、广东、江西等省市。同时，还辐
射带动饲料销售、牲畜运输、餐饮住宿等上下游产业协同发展，有力激活
了地方乡村经济。

“我们的牛源主要来自周边老百姓，还有一些小型养殖场。因为我
们这里生态好，四面都是山，养出来的牛品质得到了外省客户认可。”凤
冈县金桥梁大牲畜交易市场负责人钱宇潇介绍，入秋之后市场迎来交易
旺季，每场交易量约1200头、交易金额约2000万元。
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本报讯 连日来，由中铁二十
局承建的瓮马铁路南北延伸线十
标项目阁老坝南站施工现场攻坚
正酣。目前，站点主体工程已全部
完工，施工全面进入附属工程收尾
阶段，各项收尾工作有序推进。

走进阁老坝南站施工现场，一
线建设者们各司其职、紧密配合，
机械轰鸣声此起彼伏，施工车辆有
序往返转运物料，作业人员紧盯施
工细节，规范开展砌筑、修整、清扫
等作业，全力抢抓施工进度。

阁老坝南站线路全长 425
米。现阶段，施工现场聚焦附属工
程精细化施工，重点推进室外场坪

规整、路基边沟修筑、边坡防护、支
挡结构施工等收尾工序。为保障
施工质效，项目部科学调配资源，
现场配置 10台（套）施工机械、40
余名作业人员，分班值守、高效作
业，稳步推进剩余工程建设。

“目前，阁老坝南站右线路基
已顺利完成移交，左线剩余约 150
米浆砌片石水沟正在加紧施工，
整体施工进度可控、质量达标。”
中铁二十局瓮马铁路南北延伸
线十标项目经理部技术员袁晨
鑫介绍，项目团队严格遵循施工
规范，紧盯节点目标，细化施工方
案，全力保障剩余附属工程高效

优质完工。
当前，项目整体建设进入收尾

攻坚的关键阶段。施工现场始终
坚持质量与安全并重，在加快施
工进度的同时，常态化开展安全
隐患排查、施工质量巡检，逐一
整改细节问题，完善工程建设环
节，确保站点施工质量符合验收
标准。

“目前，项目正有序推进各项
收尾工作，做好场地清理、细部完
善、缺陷整改等工作，各项工作按
计划稳步实施，预计本月底完成土
建工程移交，为后续进场施工创造
有利条件。”中铁二十局瓮马铁路

南北延伸线十标项目经理部二工
区经理谢伟表示。

据了解，瓮马铁路南北延伸
线预计于今年 12 月底实现通车
试运营。线路建成通车后，将进
一步完善遵义区域铁路交通路
网结构，补齐地方交通运输短
板，有效提升区域货物运输能力，
拉近区域产业、物流、商贸联动距
离，打通地方对外联通发展通道，
充分释放铁路交通赋能效应，助
力沿线产业升级、物流提质、经
济增效。

（向婷婷 播州融媒记者 蔡
城池）

瓮马铁路南北延伸线十标项目全力冲刺年底通车试运营目标

（上接一版）

医疗下沉
把“健康守护”送到居民身边

旅居人群里，中老年人占了大多数，异地健康监测、应急就医，是大
家最关心的事。遵义的办法，是把医疗资源直接“沉”到社区门口。

在桐梓县，九坝镇卫生院山堡分院慢性病管理服务中心为旅居老人
建立动态健康档案，实施慢性病红黄绿三色分类管理，配备“乡村医生巡
诊包”上门巡诊。目前，桐梓县已在避暑游客聚集地设立 6个医疗服务
点，小病就近看、慢病有人管、应急有保障。该县还与重庆建立医疗结对
合作、开通急救绿色通道，异地医保可直接结算。

在习水县，常青藤康养小镇把诊所开进了社区，推出健康咨询、用药
指导、免费建立健康档案、解读体检报告等十余项免费服务，并针对高血
压、糖尿病等慢性病开展一对一干预。旅居旺季，诊所专门聘请重庆新桥
医院全科医生坐诊，24小时接诊，每周提供一次按需预约的上门巡诊。家
门口的诊所就医便捷、服务贴心，基础诊疗需求都能就近解决。

在赤水市，公立医疗直接“驻”进社区。葫市镇卫生院天岛湖分院
2025年 1月挂牌开诊，开放床位 30张；2026年 3月，天鹅堡分院正式投
用，实现天鹅堡、天岛湖两大社区公立医疗全覆盖。赤水市人民医院、中
医院联合派驻12名专业医护长期驻点，常态化开展慢性病管理、中医理
疗、康复治疗。

小病就近看、慢病有人管、应急有保障、报销就地办——一张覆盖社
区的医疗网，正在托起旅居者的“安心”。

全域配套
把“一季清凉”化作四季安居

住得安心，还要住得舒服、住得长久。
娄山栖谷康养度假区海拔适中，一年中有 8至 9个月适合长住、避

暑、养老和康养旅居。该度假区把“适老”做进了每个细节：地势平坦，内
部无障碍设计，道路至楼栋入户基本无阶梯通行；便民摆渡车定时往返
场镇，买菜、购物不用爬坡。

常青藤康养小镇内部全部采用无障碍通道设计，所有高差处均设有
电梯，其中部分电梯能容纳担架，为紧急情况下的转运留出生命通道；生鲜
超市、业主食堂、健身房、图书馆、棋牌室、室内球馆一应俱全，中餐、少儿培
训等商业业态逐步跟上。“房子只是基础，配套才是生活的核心。”该项目销
售经理邹盛航说。

十里云湖康养度假区把原本单一的老年活动中心改造成三层社交
空间，增设儿童阅览室，园区步道全部改为无障碍通道。从“避暑房”到

“生活家”，细节里藏着诚意。
社区之外，一张更大的配套网正在织就。
交通先行。桐梓县于2022年开通的201路公交，从桐梓东站直达九

坝山堡，54个双向停靠点、全程33公里，日均运行超60班次，乘客中游客
占七成。目前，该县已开通11条旅居乡镇专属公交线路，游客下了高铁
即可换乘进山。

服务“跨省”。遵义深化与成渝地区39项“跨省通办”合作，设立渝黔
通办窗口，医保、社保、身份证等高频事项异地可办，旅居老人可直接结
算医保费用，看病报销不用再来回奔波。

文化留人。桐梓“村晚”持续火爆，2024年至今已累计举办四季“村
晚”及配套活动超600场；以“悦·遵义”为主题，遵义全市文旅体商融合活
动全年不断，把“客主一家亲”写进每个夜晚。

全域统筹。遵义紧扣“全域旅游+康养”战略，着力打造16家森林康
养基地，桐梓九坝、习水寨坝等依托优良生态，发展森林游憩、度假疗养、
保健养生等业态，一个个清凉康养节点串珠成链，持续擦亮“醉美遵义
27°深呼吸”旅居品牌。

从“卖凉爽”到“卖生活”，从“住有所居”到“住有优居”，遵义“社区旅
居”的升级，藏在三大“管家”全天候随叫随到的贴心响应里，藏在入驻小
区、就近问诊的便民诊所带来的安心守护里，藏在平缓通达的无障碍步
道等适老设施构筑的放心保障里，也藏在通勤班车便捷出行、异地就医
直接结算的省心便利里……

这正是遵义“社区旅居”给出的答案。

此心安处是吾乡

清晨，务川自治县九天母石祭
祀广场上，60余名中老年人身着统
一服装，伴随舒缓乐曲习练八段
锦等传统健身项目。

近年来，务川持续推进全民健
身“五进”工作，即进机关、进社区、
进校园、进乡镇、进部队，实现城乡
全域覆盖。

（特约记者 邹琴印 务川融
媒记者 黄婷婷 摄影报道）


